
Mener des actions de relances avant et après échéance 

en marque blanche pour améliorer le suivi de vos clients, 

prévenir les incidents de paiement et accélérer la 

régularisation des impayés

Vous disposez de forces supplétives profession-
nelles de la relation client et de la négociation

téléphonique réalisée en votre nom 

Vous maîtrisez vos budgets grâce à une tarification 

uniquement appliquée à l'appel abouti 

Vos campagnes d'appels sont personnalisées à 
votre enseigne 

Votre image de marque est préservée par la 

rédaction conjointe d'argumentaires

Les échanges de flux d'informations sont automa-
tisés, informatisés, sécurisés. Les données ainsi 
obtenues intègrent directement vos bases 

Préserver la relation client par :

     Une relance préventive avant échéance pour un

paiement à date

      Une relance post échéance pour une régularisation

immédiate
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